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DE BEREN



De Beren groeit hard! Daarom zijn we op zoek naar enthousiaste en ambitieuze ondernemers die kansen zien en van aanpakken weten. Sluit je aan bij
een bewezen succesformule en profiteer van een sterk merk, krachtige marketing, uitgebreide ondersteuning en concrete groeimogelijkheden.

De Beren is al meer dan 40 jaar een begrip in Nederland, met gastvrije
restaurants en bezorgrestaurants waar de consument waar krijgt voor
z'n geld. Het merk staat voor kwaliteit, een gezellige sfeer en een
uitstekende klantenservice, wat resulteert in hoge omzetten en loyale
gasten.

Als franchisenemer van een De Beren Bezorgrestaurant maak je
deel uit van een sterk merk met een loyale klantenkring. Met focus op
heerlijke gerechten, een optimale klantreis en topservice hebben wij
een ijzersterke reputatie opgebouwd in de maaltijdbezorging.

Onze restaurants staan bekend om hun gastvrijheid, gezelligheid
en toegankelijke menukaart voor een breed publiek. Als local hero
maak jij het verschil in jouw restaurant om gasten vaker terug te laten
komen en aan je te binden.

In 2023 lanceerde De Beren een virtual brand dat inspeelt op de brede
en groeiende food delivery markt met kip. Met eigentijdse gerechten
voor een breed publiek biedt Krispy unieke kansen voor ondernemers
en extra omzetmoagelijkheden.
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> Hoge naamsbekendheid,
loyale klanten/gasten en een winstgevend businessmodel
> Begeleiding in financién, marketing,
HR, Inkoop, IT en operationeel management
> Vriendelijk geprijsd, royale porties
en een uitstekende service

> Sterke campagnes

en een nieuw loyaliteitsprogramma voor herhaalbezoek
> Mogelijkheid om bestaande

of nieuwe vestigingen over te nemen en door te groeien

GASTEN
PER WEEK

40.00

GROEIMOGELIJKHEDEN

VERSPREID OVER
HEEL NEDERLAND

Bij De Beren zorgen we ervoor dat jij je kunt focussen op ondernemer-
schap, terwijl wij randzaken regelen. Ons servicekantoor biedt uitgebreide
ondersteuning op 0.a. Marketing, Inkoop en IT.



Het franchisetraject naar jouw eigen vestiging is zorgvuldig opgebouwd
en biedt voldoende voorbereiding.

Z0 zorgen we ervoor dat jij optimaal voorbereid bent:
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Het was een langgekoesterde droom die werkelijkheid werd. Beiden
hadden ze al ongeveer 10 jaar ervaring bij De Beren restaurants toen
de kans zich voordeed om hun eigen vestiging te runnen. Ze waagden
de sprong, verlieten de Randstad voor het oosten en namen 2,5 jaar
geleden Restaurant De Beren Hoogeveen over. Een droom die uitkwam!

Al heel wat generaties stroomt het horecabloed door de aderen
van Ronald. Als 22 jarige begon Ronald als Assistent Manager bij
Restaurant De Beren Zwijndrecht, waar hij aanzienlijk veel leerde...

...en lees het hele verhaal van Ronald en Jennifer,
franchisenemers van restaurant De Beren Hoogeveen.

WAT ZOEKEN WILJ IN
EEN FRANCHISENEMER?

We zoeken gedreven ondernemers met:

« Affiniteit met horeca en gastvrijheid.

« Leiderschapskwaliteiten en een hands-on mentaliteit.

« Ambitie om deel uit te maken van een sterk en groeiend merk.

« (Horeca-)Ervaring (is een pré, geen must!) in ondernemerschap
en/of de horeca/foodservicebranche

FINANCIELE GEGEVENS
RESTAURANT

« Entreefee: €25.000

» Managementfee: €25.000

« Franchise fee: 6% van de omzet

» Marketing fee: 1,5% van de omzet

« Investering: €500.000 - €1.600.000

» Gemiddelde omzet: €1.300.000 - €2.500.000 per jaar

FINANCIELE GEGEVENS
BEZORGRESTAURANT
« Entreefee: €12.500,-

(bij overname €6.250,- + 2% van de overnamesom)
» Managementfee: €7.500,- (op maat bij ervaren kandidaten)
« Franchise fee: De Beren 6% van de omzet,

Krispy 8% van de omzet
» Marketing fee: De Beren 1,5% van de omzet

Krispy 2% van de omzet
« Investering: Vanaf €50.000,-

» Gemiddelde omzet: €588.000,-

FINANCIELE MOGELIJKHEDEN
ZIJN BESPREEKBAAR!

Wel ervaring en ambitie, maar geen spaarrekening? Haak dan niet
gelijk af! We denken graag met je mee over maatwerkoplossingen.
Neem contact op voor een persoonlijk gesprek.



